
附件 1

“正大杯”2025 年全球大学生就业创业实

战大赛实战营销赛道方案-中国赛区

一、赛程

1. 第一阶段：注册报名（8 月 18 日-9 月 30 日）

登录大赛网站注册完善个人信息、创建参赛团队，完成报名。

2. 第二阶段：人才特训营（9 月 8 日-9 月 12 日）

组织课程培训及项目指导，为大学生开发专项类技能培训精品课

程，组织导师为大学生提供职业规划讲解、求职技巧指导、职业能力

测评等就业指导服务。

3. 第三阶段：省区初赛（10 月 1 日-10 月 31 日）

省区初赛由营销策划和实战营销（线上、线下销售均可，线上销

售平台省内一致，保持公平即可）两部分组成，策划书提交截止时间

为 10 月 15 日 24：00，根据省区初赛成绩，前 25%参赛团队将获

得奖项，同时择优选择团队晋级所在地的省区决赛。按省进行省区比

赛，报名人数较少的省将划入临近省区进行比赛。

4. 第四阶段：省区决赛（11 月 1 日-11 月 14 日）

省区决赛采用路演答辩的形式，各省区择优选拔优秀团队晋级

国赛。省区决赛共选出 36 支晋级团队，各省第 1 名直接晋级国赛。

其余晋级赛名额根据各省的报名人数统筹分配。



5. 第五阶段：国赛（11 月 15 日-11 月 23 日）

（1）国赛预选赛（11 月 15 日-11 月 19 日）

国赛预选赛由省区决赛选拔的 36 支团队，于指定线上平台进行

为期 2 天的实战销售和营销策划案路演答辩的形式组成，经过综合评

审，选拔排名前 12 支团队晋级国赛总决赛。

（2）国赛总决赛（11 月 21-11 月 23 日）

国赛总决赛由预选赛选拔的 12 支团队，由实战营销、营销策划

案路演答辩和项目人气奖三部分组成，经过综合评审，排名第一的团

队晋级国际赛半决赛。

6. 第六阶段：国际赛（12 月中旬）

国际赛分为半决赛和总决赛。晋级国际赛团队与其他国家冠军团

队同台竞技。半决赛以团队形式进行国赛项目路演；总决赛以团队形

式根据给定命题方向进行 24 小时商业案例分析、解决方案制定及项

目路演。经评委组综合评审产生相应奖项。

二、命题方向

1. 创意营销

针对正大集团食品，通过运用创新营销方法和创意产品研发等

手段进行实战营销。利用数字化的新媒体平台进行营销，对消费者进

行心理引导，以内容为核心，获取有利于盈利的潜在销售线索；在特

定产品的基础上，进行二次创意产品研发，达到资源整合、产品升级

的效果，带来更大的收益回报。

2. 新零售



目前商业在发生巨大的变革，人们的消费生活和消费习惯发生

巨大的变化。零售新模式，即个人、企业以互联网为依托，通过运用

大数据、人工智能等先进技术手段，对商品的生产、流通与销售过程

进行升级改造，进而重塑业态结构与生态圈，并对线上服务、线下体

验以及现代物流进行深度融合。

3. 数字化转型

数字化转型，即利用数字化技术和能力来驱动企业商业模式创新

和商业生态系统重构的一种途径与方法。基于对业务数据充分而高效

的运用，洞悉内外环境变化并快速响应，提升企业运营效率，为客户

提供更优质的体验。

三、评审规则

1. 省区初赛评审规则

省区初赛由营销策划案和实战营销两部分组成，根据初赛成绩择

优选拔优秀团队晋级所在省区决赛。

省区初赛成绩=营销策划案成绩×60%+实战营销成绩×40%。

（1）营销策划

各大省区评委对参赛团队提交的营销策划案从行业分析、市场调

研、商业模式、营销创意、行动方案五个方面进行评分，评分采用百

分制。

营销策划案成绩=行业分析得分×20%+市场调研得分×20%+

商业模式得分×20%+营销创意得分×20%+行动方案得分×20%。

（2）实战营销

https://baike.baidu.com/item/%E4%BA%92%E8%81%94%E7%BD%91/199186
https://baike.baidu.com/item/%E5%A4%A7%E6%95%B0%E6%8D%AE/1356941
https://baike.baidu.com/item/%E4%BA%BA%E5%B7%A5%E6%99%BA%E8%83%BD/9180
https://baike.baidu.com/item/%E4%B8%9A%E6%80%81/3174411


参赛选手通过省区指定平台/渠道进行正大产品的实战营销，以

营销成绩排名计分，比赛成绩将从销售额、新媒体运营点赞数两个方

面进行评价，评分采用百分制。

实战营销成绩=（销售额×100/最高销售额）×80%+（新媒体

运营点赞数×100/最高点赞数）×20%。

2. 省区决赛评审规则

省区决赛采用路演答辩的形式，评委从参赛作品的创新性、商业

性、可持续性、团队表现四个方面进行评分，评分采用百分制。各省

区根据国赛配额对所在区参赛项目进行选拔，择优评选出 36 支优胜

团队进入国赛。

省区决赛成绩=创新性得分×30%+商业性得分×40%+可持续

性得分×15%+团队表现得分×15%。

3. 国赛评审规则

国赛预选赛采用 2 天指定平台线上实战销售和营销策划案线上

路演答辩相结合的形式，择优评选出排名前 12 支团队进入国赛总决

赛。

国赛预选赛=营销策划路演成绩×70%+实战营销成绩×30%。

国赛总决赛由实战营销、营销策划路演和项目展示人气得分三部

分组成。营销策划路演部分评判方式与省区决赛相同。项目展示人气

部分以视频号集赞形式进行，12 强团队需制作 1 分钟参赛视频，由

组委会统一上传至正大集团招聘视频号进行人气点赞，根据参赛团队

集赞数量排名积分，集赞截止时间为国赛总决赛前一天 20:00。



国赛总决赛成绩=营销策划路演成绩×65%+实战营销成绩

30%+项目展示人气成绩×5%。

4. 国际赛评审规则

国际赛分为半决赛和总决赛，晋级国际赛团队与其他国家冠军团

队同台竞技。半决赛以团队形式进行国赛项目路演；总决赛以团队形

式根据给定命题方向进行 24 小时商业案例分析、解决方案制定及项

目路演。经评委组综合评审产生相应奖项，并颁发国际赛证书。

国际赛成绩=答辩路演成绩×100%。

四、奖项设置

1. 各省区初赛设立潜力奖，颁发获奖证书。

2. 各省区决赛设立一、二、三等奖和优秀导师奖，颁发获奖证

书及奖金。

一等奖 1 名：奖金 1000 元；

二等奖 2 名：奖金 800 元；

三等奖 3 名：奖金 500 元；

优秀导师奖 1 名：奖金 1000 元。

3. 国赛设立金、银、铜奖、优胜奖、优秀导师奖，颁发获奖证

书及奖金。

金奖 3 名：奖金 5000 元；

银奖 3 名：奖金 3000 元；

铜奖 6 名：奖金 2000 元；

优胜奖 24 名：奖金 1000 元；



优秀导师奖 3 名：奖金 2000 元。

4.国际赛：凡入围国际半决赛均颁发证书；入围国际总决赛颁发

证书及奖金。

注：以上奖金为税前金额，组委会将依法为获奖团队代缴税款。


